
 
 

 

„Mācību organizēšana un īstenošana Latvijas Lauku attīstības programmas 2014.-2020.gadam pasākuma „Zināšanu pārneses un 

informācijas pasākumi” apakšpasākuma „Profesionālās izglītības un prasmju apguves pasākumi” ietvaros”  
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Atbalsta Zemkopības ministrija un Lauku atbalsta dienests 
 

Mācību kurss: Kooperācija bioloģiskajā lauksaimniecībā. Riski un ieguvumi 

 

PROGRAMMA 

2021.gada 30.septembris, 6. un 14.oktobris, Preiļi 
Grupa Nr.3 

Norises vieta Laiks Tematika 
Teorija, 

h 

Praktis

kie 

darbi, h 

Lektors 

30.septembris 

Restorāns 

“Levaž”, Preiļu 

novads, Preiļi, 

Kooperatīvā iela 

1C 

09.00-10.30 
Bioloģiskās lauksaimniecības attīstības tendences un kooperācijas loma 

Latvijā 
1 1 

Gundega 

Jēkabsone 

10.30-10.45 Pārtraukums    

10.45-12.15 Kopējas tirdzniecības organizēšana. Būtiskākie riski un ieguvumi. Pieredze 1 1 
Gundega 

Jēkabsone 

12.15-13.15 Pusdienu pārtraukums    

13.15-14.45 
Kooperatīvās sabiedrības darbības pamatprincipi un atšķirības no citām 

uzņēmējdarbības formām. Nosacījumi kooperatīva izveidošanai 
1 1 Dace Drošprāte 

14.45-15.00 Pārtraukums    

15.00-16.30 
Praktiski soļi kooperatīvās sabiedrības dibināšanā. Noderīgas saites un 

dokumenti 
1 1 Dace Drošprāte 

6.oktobris 

Restorāns 

“Levaž”, Preiļu 

novads, Preiļi, 

Kooperatīvā iela 

09.00-10.30 
Kooperatīva komandas veidošana un uzturēšana. Pienākumu sadale. 

Darbinieku atlase 
1 1 Iluta Krūmiņa 

10.30-10.45 Pārtraukums    

10.45-12.15 Sadarbība ar biedriem. Informācijas aprites nozīmīgums 1 1 Iluta Krūmiņa 



 
 

1C 12.15-13.15 Pusdienu pārtraukums    

13.15-14.45 Kooperatīvās sabiedrības biedru motivēšana un sociālā līdzdalība 1 1 Iluta Krūmiņa 

14.45-15.00 Pārtraukums    

15.00-16.30 
Psiholoģiskais līgums ar biedriem. Uz savstarpējo uzticību balstītu attiecību 

veidošana kooperatīva iekšienē 
1 1 Iluta Krūmiņa 

14.oktobris 

Restorāns 

“Levaž”, Preiļu 

novads, Preiļi, 

Kooperatīvā iela 

1C 

09.00-10.30 Lauksaimniecības tirgus specifika un tirgus apjoms 1 1 Zanda Vipule 

10.30-10.45 Pārtraukums    

10.45-12.15 Pārdošanas stratēģija un tās izpildes plāns 1 1 Zanda Vipule 

12.15-13.15 Pusdienu pārtraukums    

13.15-14.45 Produkta piedāvājums un tā pievienotā vērtība 1 1 Zanda Vipule 

14.45-15.00 Pārtraukums    

15.00-16.30 Kooperatīva attīstība ar pārdošanas palīdzību 1 1 Zanda Vipule 

KOPĀ: 12 12  

 

 


